Oadadfr It
Cena.

Cena, jak jsme shora uvedl, jest ono mmozsivi statkd, po
piipadé pendz, kterd jsme za statek ndjaky ohdrioeli.

V hospodéistvi obchodovém sméfuje vdeckn dinnost k obi-
bu statkd, ke sméndm a ceny za zho#l docllend jsou ziklundem
a hybnou silou hogpodéafského Zivota, smdfujfefho Ik vyddlk,
a jak uvddime, cena upravuje vyrobu i spotielnt.

Pfi cend (stejné jako pii objekilvnf Lodnotld sminud) neni
bezprostfedni uzitednost slatku rozhodno u,
nybrz rozhodujici okolnosti jost, nalézé-1i so stalek nad hraniei
moznosti smény, u jakého mnoZstvi jedinett so nad touto hra-
nici nalézé a v jakém mnoZstvi se statok objevuje, L . stadfli
k ukofjeni potfeb téch, ktef{ si ho #ddajf il nic

Tyto zdkladnf podminky objektivnfho hodnocent a tvoren|
‘ceny vyjadiiti 1ze zdkonem o nabidee a Pontdvee g
zfkonem o ndkladech.

Hranice hospodatského hodnogent pro sménu bude Pro pro-
davate thrn ndkladd, které mol g Lim, aby st sta-
tek opatiil Pondvad¥ chee vydalati, hledf doefliti cony vyssl
neZ jsou naklady, kieré mal a odhodld se v nejhorsim pi{poada
déti zbo#i za cenu rovnou jeho vlastnim ndkladfun, Musi-li jii
jeSté nfze (pondvadi by se zboil zkazilo, pondvads odvozem.
% trhu utrpél by jinak gkodu, pondvads ma platitl dluznou po-
hleddvku a pod.), prodsdlava, joho hogpoddtskd fodndnt zlrosko.
talo a musf hledéti doefliti zmén ve vyrohs, ndkupu, ahy mohi
zhozi pristé s vydslkem zpenditi, .

Pro kupujici tvor! hranici potieby nozbylpé o jieh ukojeni
a vySe statkd, které mohou vénovati. Jinymi slovy jejich sub-
jeltivnd hodnoceni o mo#nost ukojiti potieby nejnezhy tndisi na
Gkor zbytnych. Budou davati vico, pokud mohou tak &init nm
Gkor potfeb zbytnych, bhudou oviem ddvatli 1 vics, ned swmni
hodnot{ statek (kupuji drah 0, kupuji lacino madf pomer
k subjektivnimu hodnocent koupend vécel), :

S druhé strany pristupuje zde otdzka, mnoho-Ii jo zdo na-
Dbizeno predmétd k ukojen{ potfelb a jak silng Jo poptéavka po
nich, V obojim pifpads viak nejenom podel osoh w wneksivi
Z4daného a nabizendho zhof, nybrs také naldhavost pupltavky
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(tedy subjekiivnf hodnoceni) a zpGsobilost ukojitelnosti potieh
hudon dtlezitymi pro tvofen{ cen,

Podrobnd mbzeme vyjfti od ten monopolnich, pk
nich% majitel statkt ma bud skuteénostmi danou (faktickou),
nebo privem propijéenou (prédvni) moc vyhradniho prodeje
jistého druhu stalkt, P tom bosuzujeme jen piipad faktickych
cen monopolnfeh a z pravnich ty, kde soukroma podnikavost zii-
stava v platnosti, nikoeli tedy, kde ms monopol gtét a urduje
ceny vetrajnym, zdvaznym phikazem, Takovymi monopoly jsou
ly, kde jednotlivee mé vaei syého druhu jediné (l6divy pramen),
nebo kde jeho podniku nemUZe vzniknouti konkurence (%elezné
drdha), vylouteng jo soutds amluvou (kartel), neho jednotlivee
mi v¥sadu, privilej vyrobni g prodejn{ (solni, postovni).

Nejjednodussi pifpad by byl, %e by zde byl jeden pro-
davad a jeden X upec (démant znadné velikosti, stary
vzdeny obraz, kde na strans prodévajiciho je monopol fakticky).
Kupujfe! mus{ hodnotjti nabizend zbo¥# vyse nes prodévajict,
proddvajfci pak nabizend statky tvoifef cenu musf hodnotiti
vyde ne¥ svoje nabidnute zboZi, jinak by nedodlo ke sména.
Pirozons ka%dy snasf ge prodati draho a koupiti lacino, #ili
kaZdy prodavajiei cheo dostati je$td vice, nes na mnoho-1i na-
hizendé statky hodnotf, Pro ob¢ sitrany bude zde Subjektivni
hodnota rozhodujief o sménuji-li véel pro viastni poZitek, bude
rezhodno  jejich jmont, jejich hospodarsky stav Pro nejnizsf
hraniei u prodavato, pro nejvy$sf u kupce (boh&t, jemuz nabizi
jing boh&& zn shivku starého skla R00.000 K, nedd ji, jexto
mige postradatli t6éto sumy, dal by ji viak, kdyby schudl, a snad
dokonce lovndji, snad by ji i po #astech rozprodal, aby nalezl
vice kupett o velse vynos),

Smonujl-l se viei pro dalsi prodej, bude hranice od ndého
nablzend ceny FMditi se dle tobo, miZe-li véei dale prodati se
sigkem, tody dlo jmenf o kupnf schopnosti budouctho kupce
& predpoklidaného jeho hodnocent.

Kupuje-li se zhosf rozmnozitelné, bude hranici niklad spo-
jeny s opatienim zhoil jinou cestou, Tedy na pi. zbo#f vyro-
hend patentovanym vyrohnim zplisobem, nemtze byti libovolns
zdvazono, poudvadi nejvys$ hranici ceny bhude tvoriti obnos
vaklndlt spojonyeh s vyrobou hex patentovanéhio postupu. Totés
hude 1 pri falkdickém monopoln karfeln,



‘Druhy pripad, kiery si mé%eme mysliti, jest ten, kde jest
jeden prodavaé a vice kupcd Tu mohou nastati pif-
pady tyto: proddvany predmét jest jedinedny (obraz, ums-
lecky vyrobek jen v jediném exemplai vyhotoveny) koupt ho
ten, kdo nejvice zaplatiti chce a miide;

prodavanych véef jest vice, ale prodaval davd jeo do pro-
deje postupnd: prvani koupf ti, kdo nejvice zaplatiti chidjf
(pfiklddajf pFedmdtu subjektivnd nejvét&i*hodnotu) a mohou
(maji mnoho véci, pendz pro sménu); pii daldich prijdou na
Fadu méng koupéchtivi a ménd zdmozni; cena klesd:

proddvanych véci jest vice a prodavad proddvi je na-
'jednou. Tu docilf se mezi kupei, jich? je vice neZ vécl a
niZe hodnoti véci, ceny sttedni, Odpadnou toti# ti, ktet{ nabizejf
nejmeénd, aZ je takovy podet, kolik je véel a zbylf daj{ cenu,
kterd bude vy33f neZ nejvy%d nabidka odpadnuviich a nizsf
nez nejniZs nabidka zbylych. Bylo by zde na prodej 6 vief
(stejnych), jeZ majitele staly po 8 XK. Kupet na téchto 6 vief
bude 10, ka%dy chee koupiti jednu vée. Dva hodnotf jii na 2 K,
dva na 4 K, dva na 5 K, dal$f dva na 6 X, konetnd dve na 7 K.
Ti, ktef{ vde cenf na 7, 6, 5 K vytlatl z konkuronce ty, ktoii
ji cenina 2 K a 4 K a docflend cena bude mezi 4 o 5 ISt g
vy38{ neZ nejvy$$f nabidka (4 K) odpadnuvdieh, ni#$t ne# nej-
ni#$f nabidka (5 K) zbylych. Jedn4 se totiz Pri smdnd, aby pro-
davajfef dostal vice, nez jak véc hodnotf, aby dobie pro-
dal, kupujici, aby dal méné ne? jak vic hodnoti, aby dobie
koupil. A tu vdichni dobfe koup! a prodavaé dobioe proda.

Kdyby bylo v&el 11, prod4. se jich jon 8 za conu mezi 8 a 4
K, ponévadZ odpadnou oni dva, ktetf nabizeli po 2 X a prodavas
neptijde pod 8 K — je# tvoi{ jeho néklady na opatfonf vief -

a ti, kdoZ hodnot{ véci na 4 K, chtdjf lacindji koupit.

' Je-li tedy véci vice nej kupujfeich, prbliz se cona n 4 -
kladiim proddvajfciho, bude nad ng ale pod nojnizs
nabizenou cenu zbylych nabizedlt, pokud jejich nabidka ndklady
pfesahuje.. ;

RozmnozZeni zésoby statk( bez rozmnoent noplavky budoe
miti v zépéti klesanf ceny a poptavka i nabidke bude stale.
vice bliZiti se vyrobnim ndkladim (neho u'ohehodnika opatko-
vaeim ndkladim),

Proto mus{ i-jediny, monopolistni prodavad hleddti, aby
. ufettil na vyrohnich néakladech, aby mahl zho#! davati lacingji

122



o prilakati tim Xk spotfebd vrsivy hospoddisky méng 8ilné, aby
rozmno%il poptéavku.

Jak daleko bude vyrobu rozmnozovati, bude zdviseti na
tom, jak roziffenfm noho zdokonalenim rozmnoZujf se vyrobnf
ndklady na jednotku vyrobni a lze-li nad vyrobni naklady pro-
dati. Na pi. divadlo bude miti témdt stejné vydaje, atf je plno
nebo poloprizdno, naklady na provedeni kusu budou v obou
piipadech stejné a je proto zdjmem divadla, aby mélo jednak
‘hojnd lacingch mist o g drulé strany aby jen luxusn{ mista
(loZe, kFesla v prvych fadach) proddvalo draho. Gim vatsi je
tento vyrobni nékiad, iim vice Je potiebi bud aby mista byla
drahs, neho aby byla moznost mnoZstvim za levné ceny néklad
ubraditi. Zeleznd driha ma veliks vydaje stdlé (ohromny ka-
pital vloZeny do podniku a telio nutnd zurodeni a nahrazovani,
mno#stvi persondlu a pod.), kieré ztistanou {émap stejné, pro-
jede-li na trati denné 10 naho R0 vlakd. Mtize-li dvdha doefliti
snffenim dovozného toho, aby doprava, stoupla z 10 na 20,
atkoli snffenf dovozného stalo se na pE. z R0 na 15, bude jeji
vydélek vl nex pri vysokém tarifu, Bude viak privozend
traho proddvati dopravu Inxusn{ (brvoi, druhé tida pii osob-
nich vlaciel), doprava expresni, kusovou atd. Z toho lze si vy
svitliti, prot dopravné na drahdch mistnich (lokdlnich): je vy§si
neZ na hlavnich, pondvads nelze u mistnd drahy pfedpokladati,
Ze by narosila doprava snizenfm tarifu.

Tedy i u monopolu hospodaského vidime viiv poptdvky a
nabidky a viiv ndklada vyrolmich, P tom dluzno stale miti
na mysli, Ze predpokladime, %o jak prodavat, tak ku P u-
jfef vedoni jsou pounze a jedin'y hospoddtrskymi
pPohnutkami, neposiidme ani so zvyky, ani 8 obchodni obrat-
uostf, se studem smlouvali, s nutnosti prodati oblas pod vy-
robnf naklady (pro nachylnost zhozl ke zkdze, pro nutnost miti
penizo misto zhosl pro krytf Gviry atd.). Jsou to konec konel
jon vyjimky z pravidia, pravidlem budou piece jen zadjmy
hospoddiglkd,

Toté% stanovisko bhudeme zachovivati i v daldfch Gvahéch,
kdo tvol{ so ceny nejpravidelnsji, toti% pi cendch soutds-
nfeh &l konkure nénich, a mimo {o predpokladati mu-
sfmo uping svobodnon soutdz, at dobie vime, Ze aplné svobodndé
soultZe nenf, Jde nam viak o v‘yvnzoni pravidla gistého, aby-
chom palk vytknouti mohli, ¢im je pravidlo to upravovano.



Ceny soutd’né jmenujeme ony, kde je viétdi polet nabizett
(prodavadd), v&t§f podet poptavath (kupet). Obd skupiny jdou
za svymi hospodafskymi prospdchy: prodavati chtdjf docfliti co
nejvyasf, kupei co nejmen$f ceny. Nalézdme pak, %e zbo%i na
obou stranédch si.jednotlivei rtizné hodnoti. Dostaneme pak dvojf
Fadu subjektivnich hodnot tého# zho#i téZe jakosti:

hodnoceni kupett 10, 9, 8 7, 6, 5, 4, 3, 2, 1
hodnoceni prodavaét: 1, 2,.3, 4 5, 6 7, 8 9, 10

Kazdy z prodava&l piinesl na trh zboZl stejné jakosti a stej-
ného mno#stvi. Tu dojde k obchodu jen mezi prvnimi péti a
cena bude mezi 5 a 6, ¢ili bude na hranici, kterou tvofi po-
sledni s nejmendf vyhodou pod svoje hodnoceni koupivi{ ku-
pec¢ a s nejmens{ vyhodou nad ‘svoje hodnoceni prodavii pro-
davad.

JestliZe budou néktefi prodavadi miti vétdf mnoZstvi véel
ne# jin{ a nékterf kupci budou chtiti koupiti vét§f mmnoZstvi
nabizenych véci, budou moZny rdzné kombinace, dle toho, na
které strand objevi se pfevaha nabidky nebo poptdvky.

Bude-li miti prodavaéd, hodnotic{ zboZi po 1 deset kusit
zboZi, a vdichni kupci, hodnotici od 210, dohromady budou po-
tiebovati 10 kusd, koupi v8ichni tito kupei z4 cenu mezi
1 a 2 a odpadnou prodavadi, hodnotici svoje zboZi mezi 2 a 10.
Naopak, bude-li potfebovati kupee, hodnotici zboZf na 10, deset
lkust zboZi a prodavaéi budou miti po jednom kuse, koupf od
deviti z nich zbo%i za cenu mezi 9 a 10 a ostatni (9 kupci.a 1
prodavag), vyjdou na prazdno, ponévadi nemohou s vyhodou
. zbo#i nabyti.

Tvofeni ceny nezavisi jen od po&tu prodavadd a kupeld a
od jejich hodnocenf, nybrZ také od mno#stvi{ zbo# od nich
poZadovaného neb nabizeného a hodnoceni jeho.

Pfi hodnoceni kaZdy (v pendinfim hospodaistvi), af proda-
vaé nebo kupec, hodnot{ viak nejenom zboZi, nybry také penize
a svij zdjem na tom, aby penize dostal za zbo#{ (miiZe-li se
zhaviti obtiZného, naléhavého dluhu; nemé-li pro nd vyhod-
ného umistdni; zdmoiny a nezdmo#ny prodaval, mie-li jich

‘pouZiti k rozdffeni zdvodu, k levnéj§imu ndkupu surovin) neb
aby dostal zboif misto pendz (mé hotovost piebytednou, musi
8i vypldjéit penize na Urok, chece-li koupiti zbo¥i neb vice zboZi,
potfebuje &Ast zboZ{ ke své vyrobé prikoupit a vyplati se mu
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lépe neZ vyrobu rozsffit, kupuje chudy z ugpor nebo bohaty
z piebytklt svych).

Nesmime totiz piehlédnout, Ze na ceny nepisobi jen zbof
na trhu se nalézajici, nybrz i otdzka, je-li naddje v budoucnu
prodati je drdZe nebo koupiti je lacingji, 1ze-1i s vyhodou &ekati
8 koupf neb prodejem, je-li nabidka a poptavka naléhavd bud
sama o sobé (nevyhnutelna potieba zbozi neb pendz), neb proto,
%e otekdva se v budoucnosti nepifznivéjii stav (nové vydatné
#né, chudd Zen pro obchod piede #némi).

Pii tvofen{ cen bude tedy rozhodujicim: .podlet osob,
mno%stwvi zboZi, subjektivn{ hodnoceni zbof a penéz a to
na obou strandch, u proddvajieich a kupujicich.

Mluvime-li tedy o zdkonu nabidky a poptavky a iika-
me-li, e &m v&t§ nabidka a mensi poptavka, tim vice Ze
cena klesd a je-li tomu naopak, -%e stoupd, rozumime po-
ptdvkou a nabidkou potet osob, mmno#stvi zboZi a subjektwni
hodnocen{ zboZi i pendz na obou stranich.

Nerozhoduje jen mnoZstvi osob a zbozf, nybrZ také jeho
jakost, koupé&chtivost a usilovnost nabidky, hospo-
dafska sfla kupujieich i prodavajfcich, &ili nejenom veli-
kost, nybri také naléhavost a vaZnost nabidky a po-
ptavky.

Nabidka a poptavka upravuje ceny a to nejenom jednoho
druhu zboZi, nybr celé fady jich a to tifeba (plné nesouvise-
jiefch. Vidsli jsme jiz pii pojedndvéni o objektivni hodnots
sménné, %e kaXdy hospodal sestavi si potieby do urdité stup-
nice co do nutnosti a naléhavosti jejich, na pi. byt, Saty,
pradlo, jidlo, napoje, poritky (koubeni a pod.), zadbava a jind
osvéZeni, pojistka, Uspory, piepychové potfeby & zase v po-
tfebach jednotlivych jest jisté odstupfiovani co do mnozstvi,
jakosti, skrommosti, pfepychu. Vezmeme-li na pi. rodinu
s pevnym platem a pevaym rozpoftem na jednotlivé potfeby:
zdraZ{-li se zboi{ ukojujici ndkterou z nich, hledi zdrazenf ude-
triti bud v jakosti, nebo odloZenim potfeb ménd naléhavych,
zmend{ se poptévka v jednom, vzroste v druhém sméru (zdra-
Zeni masa znaéf zménu jidelntho lstku, zvy¥eni{ spotieby
mouky, zelenin, nohd zmoensen{ popldvky po koncertech, diva-
dlech a pifepychovych potiebdch; naopak zlacinéni nékterého
zboZi bude plsobiti také na potfeby stojfcl niZe ve stupnici na-
léhavosti).
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1

V dob# hospodéfstvi obchodndho jest poptdvka a nabidka
hlavnim upravovatelem g véichni prodavadi a kupei docilujf
prospéchu osobniho. ‘ \

I na trhu dobfe organisovaném trva dosti dlouho, nez
nabidka a poptidvka se uplatnf, pondvad? ani kupei anj pro-~
davaéi nejsou. vidy dosti problédavi, aby si uginili pravy
obraz o stavu trhu a také o budeucim poméru mezi nabidkou
& poptavkou pii statcich hromadns kupovanych a sventuelnfm
odloZeni prodeje neho koupé. Cena méni se i pribdhem trhu,
(Nejpruzn&jsi jest trh na potraviny podldhajici zkdze, pong-
vadZ jsou to pro kupce predméty nutné botteby, pro proda-
vade pak jest viasné neprodéni spojeno s nebezpeéim zkdzy
zboZi, takze zde velmi rychle ptizpisobujf se ceny poptavee
a nabidce a také vyroba musf tak uginiti.)

Stoupani neb klesant nabidky jest svrchovand dileZito
pro vyrobu, kterd musi se zatizovati dle toho, jak stoupad neb
klesd poptivka. Oviem ani to v praxi nelze Provést hneq,
takZe vyS% ceny potrvaji deldi dobu,

Proto miZenie ifci jen, Ze vidy smsp uje se k tomu,
jest zde snaha, tendence, aby docfleno bylo plného uspokojent
poptdvky. zpisohils hospodaisky k ndkupu, aby docfleno bylo
rovnovdhy megzi nabidkou a poptadvkou a tim  st4lé ceny.
Z toho oviém neplyne, %e se tato snaha zdatf, %e pres to ne-
bude vyrobeno zho3{ dost, nebo %8 hude vyrobeno zboi |
mnoho, pondvads Vyrobce, jak vime, musi do budouec-
nosti odhadovati velikost poptavky, A pondvad® jeden

mus{ rovnd# odhadovati vfrobu jinych a velikost nabidky.
Odtud plyne mosnost pilidné nabfdky (veniklé tim, o

mnoho; vyrobed vrhlo se ng rozmnozenf vyrobkd, nebo tim,

Ze nabfdka pFedpoklédang se zmenSila — zmdng, vkusu, na

nadvyroba, prodévin{ 8¢ ‘ztrdtou, . klesnut{ cen; nebo naopak
. predpokladans rozmnoZeni vyroby u jingch nenastalo nebo
pFedpokléadang, nabidka, vzrostla, zho#{ nabylo vts{ obliby, na
trh nedodly jing druhy [na p#, s4dlo) a pouzito vyrobku prvého
[mésla] jako‘néhmdniho) @ cena udriela se na vatdd vyl Proto
mluvime jen o tom, %e trh s'méf*uje k stdlosti cen.

Dalif otazkou jest, zdali tvotent ¢én ve svobodné soutdzi,
nabidkou a Poptivkou, PIind3¥f zigk jen z(i8astndnym, &ili je-li

126 i



tim zaberpeten Spoletensky, ceilkovy, ndrodni{ pro.
spéch, 10 jest prospéch takovy, Ze stdva se %ivot dokona-
lejdim, sila ndroda, kultura i vzdslant jeho roste, potieby se
zjemnuji a lépe ukojuji. Pravidelné vede zakon nabidky
a poptdvky také ke spoledenskému prospéchu. M4 ov§em roz-
déleni dlchodd a vlastnietvl &asto za. nésledek, %e bohat{
svymi potfebami vedou vyrobu na cesty pro ukojeni téchto
zvldstnich potfed nutné a zanedbdvaji se potteby vrstev chud-
Sich a ceny stoupaji ke &kods chudych. Ale i zde dostavuje se
pii velkopodnikatelské vyrobd, odkézané na veliky odbyt, tedy
na podeinéd velky kruh odbératelsiva, vyrovnanf.

Ceny a miklady. Druhy zdkon, ktery se uvadi jako roz-
hodujfei pro tvorenf cen, jest zdkon ndkladovy a tvrzeno, %o
pfi stateich libovolng rozmnoZitelnych (primyslovych, ne
zemdddlgkych), je¥ mehou plizpisobiti se nabidce, bude se
cena pravidelnd bliziti nejniz8im vyrobnim nakladium,
to jest vdemu, co ke vzniku zbozi, jeho dopravenf{ na trh, pii-
vedeni k spotiebd a vyrobhs bylo nevyhnutelns potfebi vyna-
loZiti i 8 normalnim ziskem podnikatele a spotiebiteld,

Kazdé zvySeni této ceny nad bod nékladovy vede
k vétSim ziskim, ldkd k rozmnosent viroby a tim nabidky,
¢im% opét cena bude stladena. Jako subjektivni hodnoceni
statkd spotiebnich déje se . dle nékladd, tak pry tomu je pii
tvofeni cen a u tdchto libovolns rozmmnofitelnych statkd neni
cena odvisld od poméru mezi nabidkou i poptédvkou, nybr od
vife nejnifffch ndkladd vyrobnich, take ceny klesajf,
klesaji-1i néklady, stoupajf, gtoupaji-li naklady.

V této vieobecnosti nelze nékladovy zdkon uznati za
spravny a to z tdchto ddvodi:

NemtliZe miti platnosti, jestlize kupci hodnoti predméty
ni%e nef jsou naklady vyrobni, nebot tu bud nekoupi{ aneb
musi prodavad prodati se ztratou.

Tim je déna cendm nejvy38f mez hodnocenim kupet,
nikoli vyrobnimi naklady prodavade a tyto vyrobni ndklady
netvoi{ také pro prodavade nepfekroditelnou hranici, smérem
dold, pondvadi by jinak se ztratou neb bez zisku meprodaval.
On se jen sna#f dostati nejménd cenu, rovnajici se vyrobnim
ndkladim,

‘Av8ak tuto snahu nemé4 teprve kdy% zhoz{ vyrobil, nevy-
rdbdl na zdaf bith, nybrZ on podftal, kalkuloval pred ti‘m,‘ neZ

187



vyrdbéti zadal: vzal za zéklad zndmé ceny trini nebo Znamé
hodnocenf koupdchtivyeh (ffkali mu 1lidé, kdybyste mél na
skladd ty a ty véci, rddi bychom vém dali tolik a tolik), neb
predpokladént jich hodnocenf a podle toho podftal, mnoho-1 by
smél miti vyrobnich nékladd, aby m&l nadsji, zbozf prodati so
ziskem. Nebyl-li vypodet piiznivy, pak se mepustil do vyroby.
. Klegdni vyrobnich nédkladd samo ne‘kpﬁsobi kleséni con,
nybrZ teprve rozmnoZenf. zboi{ na trhu, zvy¥on{ nabfdky,
Vezmeme-li toti# hodnocen{ prodavadd, jak jsme je shora
uvedli, 1, 2, 3, 4 5, 6, 7, 8, 9, 10, a hodnoceni kupey, 10, 9, 8 7,
6, 5, 4, 3, 2, 1; jsou v hodnoceni prodavadd hlavn{ souddstkou
vyrobn{ néklady, které, jak zfejmo, jsou riznd K nejnizdim
vyrobnim nédkladdm pibliZf se cena, jestliZe vyrobi prodavag
nabizejief zbozf za 1 tolik kusd, %e stad{ jeho nabidks na uko-
jenf. poptévky viech kupcd, hodnotfeich (nabizejfcich) od 2—10,
pondvadZ cena Bude mezi- 1 a 2. Jestlie viak vyrob{ prodavag,
hodnotici na 2, tolik kusd, #e stadf viem kupeim, kte¥{ hodnotf
na 4—10, cena klesne mezi 2 & 8 & prodd v tilo cond také fon
vyrobce s nejmendimi néklady, hodnoticf si zbo( nag 1. Do
té doby, neZrozmno%ise vfrobky nejlacingdji vy-
rdb&jicich a tim nejni%e hodnoticich proda-
vadd, bude cena vysokdf jak isme shora vyligili
' Stoupén{ vyloh vyrobnich a tfm stoupanf ceny nabizejicich
prodavadli nemusi vdak také miti za nasledek stoupén{ ceny,
To stane e jen phi stateich, sloutfcich nevyhnutelné potiebs
{na pi. p¥i mouce, chlebd a pod). Jinak odpadnou ti, jlehy
pHjmy nestadf na zakoupent zdraZenych statkd, o vyrobu ob-
mez{ neb zastavi ti, kdoz prodévali hospodéisky méng silnym
vrstvam, nastane mensi, ale z&moingjsf poptavka, wle takd moensi
nabidka a docileno bude rovnovihy,
Nen! v8ak nijaké pochyby o tom, %e nizké ndklady vyrobni
— U srovnéni s konkurenc{ — povedou podnlkatele Xk tomu,
aby hled8l vyrobiti co nejvice zboZf, aby trh opanoval sém.
Ten, kdo miize dati zbo#f za 1, bude prvni, ktery budo hledsti
roz8iFiti vyrobu tak, aby mohl upokojiti nabidku vech kupeg,
hodnotfcich 2—10, a vytlagiti soutdZniky vyrdbdilct draho, ktet
mohou déti zbn¥f té%e jakosti za 210,
A v tom smyslu jest nékladovy zdkon spravny, ukazuje
ndm, jakym smérem bude se hrati cona u statkd
rozmnoﬂﬁit‘elnych, jsou-li ostatni podminky (i. j. zésoba
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zboZi a hodnoceni nejslabsich spotiebitell, pro nd% je zbozf
urdeno) stejné: vzdy viak budou Se ceny jen vyrobnim nékla-
dem blf#iti, zdali vdak nejnizéim neb nejvyssim, jest
otazkou jinou. Nejniz&im ndkladam pribliZi se ceny tehda, jest-
lie statky nejsou pouze rozmnozitelny, nybri jestlize se zlaci-
fiuje vyroba rozmnoZenim, to jest, je-li na jednotku (na 1 metr,
litr, kus) vyrobn{ naklad nendi, vyrobf-1i se vice, co# je zZpra-
vidla u vyrobkt primyslovych. Tyto vyrobky zlacinéné piijdou
na trh, aniz by se zmonilo hodnoceni kupujicich. Ten, kdo maoh)
dati zboZi, vyrahéje 1 kus za 1 (a prodaval je, jak jsme ukézali,
za cenu mezi 5—G) mage dati, vyrobiv 9 kust, kus za %, pokud
zde bude stejné hodnoceni kupujicich, potiebujicich po 1 kuse
a hodnoticich od 28—10, prod4 mezi % a 2, ale nad 1, pondvady
hude kupec nabizejicf 1 vylouden intensivni nabidkou téch,
kief{ zboZ{ vySe cenf a jsou ochotni ddti 2 a% 10; rozmmnoi-li
zboZf na 11 kusl, maze koupiti i kupee, ktery je ochoten dati
1, cena klesne — jesto viichni kupei nabizejici 1—10 mohon
hyti upokojeni — mezi % g 1.

Jinak mély by so véei, kdyby hodnoticf usudky kuped se
zmdénily. Kdyby se na pE. ten kupujici, ktery byl ochoten d&ti
1, zlep&il a byl ochoten dati 2. Tu cena ptes to, #e néklad
klesl na 4, nebude mezi 9, o L, nyhrz mozi 9, a 2, ponévadz po-
ptavka stala se intensivnéj$i, Totéy by nastalo, kdyhy ten,
kdo chtdl koupiti jeden kus po 2, byl ochoten koupiti 3 kusy
ro 2, vyloudi z kupu toho, kdo byl ochoten dati 1 a cena
stoupne nad jednu.

7 toho vidime, Ze snffeni nékladd v¥robnich bude miti
za nésledek pribli¥on{ se ceny ke snifenym nakladim AL
robnim jen, jestlie hodnotic{ Usudky kupujicich sa
.nezménily a stadf-1i nabizené mnoZstvi{ k uko-
jenminabidky véech, ktef{ isouochotni dati vice
neZ mnoho-1i obnédfeji sniZené ndklady vy-
robni,

Nerozhoduje tedy o tom, ktery ndaklad bude smérodatnym
pro stanoveni ceny, jenom skuteénosti vyrobnfho nékladu
8 mnoZstvl nabfzonyeh vyrobkd, nybhry také vidy hodnoceni
kuped,

MbZetoe pak miti dvoji moZnost pii  tdchto stateich:
1. Bud lze rozmnoziti stalky nejlovndji vyrdabénd pro poptavku
Uplné: tu by pikl soutdsi priméfend hodnotici nad tyto nej-

Do AL Rasin: Navodui Tospiddiisivi, 9 1824)



niz§i néklady byl pro cenu rozhodujicf naklad ne jlev.’
ndji vyrdbéjicich, ostatnf byli by vyloudeni (s ndlklady
T vyrdbgjici vyrobi statky sta&fcl poptivee vSoch hodnotieieh
2—10, jeho vyrobn{ ndklad bude rozhodujfcim a vyloud{ viecky
vyrdbéjiei za 2 a# 10). 2. Jinak budou se miti vaci tohda, jes.
lize u rozlitnych vyrabiteltt vyrdbéno jo s rozliénymni naklady,
ale pfece je potbebi, aby pro ukojeni poptivky také zhox drize
vyrabéjicich bylo prodéno. (Zelenina na trh do velkdéhe mdsta,
PIivaZ{ se z blizkych i vzddlendjdfch krajin s rdznymi niklady
vyrobnimi, bude rozhodnym pro tvotent ceny naklad vyrali-
teld ménd piiznivé vyrdbdjleich, jichy vyrobek hude 1ginng
jedtd vyhleddvan poptévkou, — Stejné tak bude u primyslo-
© V¥ch zévodd, kieré pracujl za rizngeh podminek vy¥rolmich
(drahota a vykonnost prace ddInikd, vzd{tlonost od trhin, vodnf
sila .neb parni stroj, rozdfl v cend uhlf, viustnl provozovael
kapitdl a vypijdeny atd.). 1 zde bude so riditi cona naklady
vyroby, jeZ jest jestd nuina, aby byla ukojona poptavka (had-
notfef zbo# nad néklady této vyrohy, tedy poptivka, (dinng),

- Néklad, ktery musi dle stavu poptivky byt nabizettm
nahrazen, jest ndklad nu Ly, o thn joyl v pifpade pod ¢
ngklad vibec mejnizs{, v pifpadé 2. naklad vzhledem
k upokojeni 11&inné poptdvky & relativné n ojvydnsd,

" Zékon nékladovy, jak 7 tdchto vgvodl plyno, znf spravng:
z& 'svobodné souté%e sméfujo conna k ndkladu nut-
nému (danému tim, aby upokojena hyla. véecks tdtong
nad’ ndklad vyrobni zboZ{ hodnotfei - - poptavia),

Néklady vyrobnf urdujl tedy jenon smdr, ktorym so conn
bréti' bude. Prodavad vyrdbdjfe! lacingji, hude miti V& zigky
nef prodavad vyrdbsjie! dréze potud,  polkud tolioto zboyf
(réd%e vyrobeného e potkebi pro kupee a tito isou ochotni
tolik dati, o ,

Dosud ‘mluvili jsme o statefeh, u nich? zvtSonim vyrohy
néklady vyrobni se snifufl na Jodnotkn poditaje.  Json vink
vyroby, kde rozmnozen{ vyrohkd nédklady vyrohnt svitdngo.
RozmnoZen{’ obyvatelstva hude mit] za nasledek zvylenou po-
tFebu a ‘poptdvku po obill; za tim udelem hudou cony- stou-
paii a budou zabfrany do vzdalgvang pidy méng virodné, kterd
must’ byti: lépe zpracovany, hnofeny a pfoee nodaji takovy
vytos, jako pidy dobré, obilf bude dova¥eno z ciziny o pki-
vostou ndklady dopravni, Ceng v tfehto piipaddeh udo pitl svo-
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hodné soutdzi sméfovali rovneZ k nakladim relativné nejvy&sim.
To plati nejenom o vyrobé zemddslské, nybri také o pramy-
slové, tfeba ne v takové mife. Také zde json naklady stale,
af vyrdbi se mnoho nebo mdlo (budova tovdrni, Fidici sila,
amortisace stroji atd) a niklady ménlivé, Vyrabi-li se vice,
piijde z néklad stdlych vidy mensf zlomek na jednotku vy-
robnf (na 1 metr. cent cukru, 1 hl. piva) a tfm celkové ndklady
se sniZuji. To viak jde jen az do urtitd miry. Naroste-l podnik
na veliky kolos, pfistupujf{ nové a nové vylohy sprivni, odby-
tové, které vyrovnavaji tpIng neb z d4sti ispory na nékladech
stalyel nebo dokonee je prevysuji. (Zprocovant cukrovky v no-
jaké surovarnd cukrovarské bude také do jisté miry miti za
nasledek sniZeni ndkladt pri vatst vyrobs, ale jen do té miry,
pokud se memusi cukrovka z daleka dovaZet, nebof pak tyto
naklady pohlid sniZzeni nakladd stdlych na jednotku zvitSend
vyroby. -~ Podobnt u pivovarn ndaklady odhyin piva na volké
vzddlenosti pii velice zvdtené vyrobd.)

Ona &fst zisku, kterou ma vyrobee s mendimi naklady
vyrobnimi (majitel zelindfstvi u velkého mésta, majitel do-
brych pozemkd, modernd zaiizeného velkozdvodu) proto, Ze
cena vzhledem k upokojeni iginné poptavky musf kryti né-
klady téch, kdoZ drdZe vyrdbéji (majitel zelindistvi vzddle-
ného od velkého mdésta, majitel hordfch pozemkil, malozdvodn
nemodernfho) nazyvé se rentou,

Méme-1i tedy stanoviti zdkladni zdkony tvoieni ceny ve
svobodné soutéZi, vidime, %e zikon o poptdvee a nabidce jost
rozhodujief, kdeito zikon nékladovy pak jednak ovladd sou-
téZfctho prodavade pii hodnoceni tak, %e se snuif vyrahsti
a proddvati tak, ahy kryl plnd svoje niklady, jednak uréuje
smér tvofeni ceny statki.

Skutedné tvo¥eni cemy. Dosud mluvili jsme o tvofeni cen
pradpoklddajlea pouze a jeding hospoddbsky zdjem . na obou
“strandch - u prodavadt a kupett — stanovice jako prvaf pod-
minku svobodnou soutd#, uplny prehled o trhu a vyrebd a
dofli jsme tak Lk pravidlfim, kterd sice hudou platna v hlav-
nich rysech, alo bude od nich mmnoho vyjimek a nepravidel-
nostf, Giin' dokonaleji bude orgunisovan trh, &m prohlédavjsi
odbornd vzddlani, kombinace sehopni (dasinici z obou wtran,
tim rychleji, presnéii a spravndji bude se uplattiovati nabidka
i popléavka, thm prosndjsl hude hodnocen (plodinovd bhursn - -
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venkovsky trh na obilf ukazujf tento vouzdil). Je pi'irozeuo, 30
bursa se stane autoritou pro obehody mimo bursu (pro ban-
kovni sméndrny, pro venkovské trhy ne obilf,’ pro prodej
cukru- a jiného zbozi).

Cim ménd bude poruch ve gvohodné soutdsi, tim spi¥e
proniknou zdsady shora vytdené. Proto ve velkém bhudg cona
rychle prizpisobovdna {rhu, nikoli viak v malém, kdoe -
stupuje Fada jinych vlivd (pivovar - venkovsky hostinee,
ndkup masa ve velkém na jatkdeh -~ v malém u Foznika),

V malém ovlddéd cenu zvyk, zvy¥deni | sniseni ohtfino,
a provede-li se zvySeni a obeconstvo mu zvykue, udig se
I kdyZ neodpovidd trhu; povod cena zo kus (katnika sivek,
houska, parek uzenek a pod.) neménila, se a zvySeni provi.
ddlo se spife zmenSenim mnoisivi, poviovngm, neznatelnym
zhorfenim kvality, Mimo to obecenstvo Siroka novyzna se
dobfe ani ve stavu trhu, ani v pomdru cen vo velkdm o
drobném (na pi. pi mase!), nedovoede posouditi jakost, i
spoléhati na solidnost prodavade a stivd so predmdtemn klamy
(reklama nezkizend, tprava zboZf, konfek&nfho pridin, litek).
Déale pFichézi v 1ivahu ostych smlouvati u jednoho a smlou-
vénl u druhého a tim zvyk nadeenovati kaZddému, neho coniii
dle kabdtu, 8ili fada okolnostf, ktord prosté o disté tvofeni con
ménf,

Sem néle#f také tvorent. cen gouviglych, pFi nich® nebude
podnikatel poéitati se ziskem jednotlivého tho%l, nybry
s celkem, (Hostingky, ktery nevyddlivi na jidle, ale proddva
je bez zisku, pondvad? mé. vyddlek na pivié: zemddsloc provo-
sojicf chov  dobylka, mlékaioni, polaien!  potita  vynosnos
statku v celku,) Bude proto oventunin{ zirdin v jodnom oboru
vyrovnavati zvyfenym ziskem v druhém, Zeloznieo nomize
potftati jednotlivd, co ji stéla skutednd doprava toho noho
onoho zboZf, t6 nebo oné osohy, Viocky dopravnf kony musi
kryti V¥lohy. Také pii podniefch, kde zpracovanim dogtivaji
se vice neb ménd cenné zhytky a’ odpadky (v Mynarnd koks,
dehet, Epavkové voda, v Zolezdfstv( Thomasova struska a pod.),
Zde tento vedlejsf produkt nehude hlavnim Pradmdétem zisku
& nebude nait kladena vdha. Ve viach tdchlo p¥padech ne-
budou p#i stanoveni ceny se strany prodavade hriny za zdklad
néklady spojené s Jednotlivym vyrobkem, nghn# vynosnost
(rentabilita) jmdn{ do podniku  vineného,
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Pii tom nebéreme stile zfetele k tomu, %e hodnola pendz
jakoZto méfitko ceny se zméniti mt¥e a tim i ceny dostanou
jing vyraz. O tom v oddflu IIIL

Ceny iifedné stanovené &ili taxy vyluduji do jisté miry
svobodnou soutdZ o nemaji v soustavd soukromohospodéatskd
tiata led jen tehdd, kdys maji poskytnouti ochranu proti zne-
uzitf vyjimeéného postaveni neb gzneuzit{ krise. Sem spadd
stanoveni nejvySifch cen v 1ékdrndch, notarsky tarif, sazba
Stolové, tfedni ceny nutnych potravin pH neziizend spelkulaci
s nimi. Ve veliké mife hylo pouzito stanoven{ ufednich nej-
vysSfch cen za nyngjsf valky. Bez tspdchu viude, bylo zbozl
mélo a poptdvka intensivni,

oddil 111,

Penize.

Penlze vznikeji vidy teprve na vy$Sim stupni hosgpoddb-
ském, kdy smén je velni mnoho a kdy sménuje se riznd zhoit
v raznych, éasto vzddlenyell krajindch, Tu prirozené vznikajt
obtfZe nejenom v tom, e oba smétujfe! musi miti prave poticehu
- oslatkd, kieré se smdliovati majf, urengeh co do jakosti a
imnoZstvi (smanujfe! chee misto obil opatfiti si kii¥e) a musf
se hledoti, nybrz také proto, %o uzitkovou hodnotu rizng 0ce-
nuji. Tim dochiédzelo se k tomu, % jeden dostal nad poliebu
statk? jinyeh zoo statek sviij o dle toho hodnotil (za. krdvu
dostal platne) o o odbyt piebytku starati se musil.

Vyhleddvali proto lidé statek, jeho ugitkovd hodnota byla
vieobeend wzndna, o pribliFng stejnd vysoko urdovana hospo-
darskymi zvyky a zkufenostmi. Na tomio vieoheeném | uznani
vdleZl nejvice, nikoli na tom, jaky predmét to je. U loveckych
narodd byly to kiZe, u pastevnich dobytek, u pifmoiskych
ozdobné mudle, slouziel jinak za ozdobw.'®)  ‘I'im provedenao

18) U Rimant phvodns dobytek byl ,penczit, juk 2 nizvu
pendz, pocunia (ol peens == dobytek) plyne: 1 v == 10 ovefm.
Pozddji uifvalo se u Rokit #Zeleza, u Uman® médi o bronzu,
L po rozifFeni kovovyeh pendz udavali cony v dobytku, Byzant-
ské minco sglidus rovnala se 1 ovei a % vola. Ve Skandinavii
dlouho _L)cu*:it}mu dle kravskyeh hlav,
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